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SKOLENIA
TRENINGY
PROCESY

Ako to realizujeme?

- VEDOMOST
» ZRUCNOST
* ZVYK

Aby nase aktivity mali pre Vas
meratelny vysledok,
postupujeme systémom
realizacie troch krokov.

Od ziskania vedomosti,
cez osvojenie si zrucnosti
az po zavedenie procesov

do fungovania spolocnosti.
www.systemplus.sk



TEMY SKOLENI,
TRENINGOV

A KURZOV

www.systemplus.sk

Predaj a psycholégia predaja
Produkt - ako ponukat svoj produkt cez poznanie
a nadsenie

Kontakty - ako ziskavat kontakty a tvorit databazu
Telefonické kontaktovanie - ako si pomocou
telefdnu dohadovat obchodné stretnutia
Obchodné stretnutie - ako viest predajny
rozhovor

Odporucania - ako pracovat s referenciami

a ako si pytat odporucania

Servis - ako si pomocou servisu udrzat zakaznikov
a docielit opakovatelnost predaja

Namietky - ako identifikovat a riesit namietky
Predajné aktivity - ako dodrziavat cyklus
predajnych aktivit a ako si ich planovat

Chyby v predaji - ako ich korigovat a ako im
predchadzat

Manazérske schoponosti

Nabor - ako si rozsirovat firmu a obchodnu skupinu
Zapracovanie - ako zapracovat a udrzat novych ludi
vo firme alebo organizacii

Vykon - ako zvySovat vykon jednotlivca a skupiny
Tim - ako stabilizovat a viest tim

Motivacia - ako motivovat seba a nasledne aj inych
Kouding - ako formou koucingu dosahovat pozitivne
zmeny vo vysledkoch

Porady a mitingy - ako viest porady a akéné mitingy
Skolenia - ako pripravovat a realizovat interné
skolenia a prezentacie

Time management - ako vytvarat stratégie a plany
Cinnosti jednotlivca a skupiny



Cielena komunikacia

Komunikacia pod tlakom - ako o najuspesnejsie
zvladat komunikaciu pod tlakom

Vnutrofiremna komunikacia - ako komunikovat
efektivne v ramci organizacie

Asertivha komunikacia - ako sa presadit

v komunikacii pomocou asertivity

Komunikacia so skupinou a s jednotlivcom - ako
komunikovat efektivne so skupinou a ako

s jednotlivcom TEMY §KOLEN|’
Vedome cielend komunikacia - ako drzat z '
komunikaciu ,, vo viastnych rukach” TRENINGOV
Komunikacia presvied€ania - ako pomocou A KURZOV

komunikacie niekoho o nieCcom presvedcit
Zvladanie efektu prvého dojmu - ako eliminovat
prvy dojem a ako pozitivny prvy dojem vytvarat
Nadvazovanie a vytvaranie vztahov - ako nad-
vazovat dobré vztahy pomocou komunikacnych
prostriedkov

Aktivne pocuvanie a kladenie otazok - ako
pomocou aktivneho pocuvania a kladenia otazok
viest rozhovor

Hry a teambuildingy

Loto - ako wuzivat obchodny a podnikatelsky
systéem a nespoliehat sa na nahodu

Timur a jeho druzina - ako prekonat strach z
oslovenia neznamych ludi v teréne

Particka - ako zlepSovat svoju neverbalnu komu-
nikaciu

Stroskotanie - ako komunikovat v time pri dosaho-
vani cielov

Mafia - ako pomocou komunikacnych prostriedkov
presvedcit inych

Hadaj kto som? - ako v rozhovore analyzovat part-
nera

Golfova akadémia spojena so Skolenim - ako suvisi
golf s biznisovymi aktivitami

Dobroduzna plavba spojena so Skolenim - ako sa
efektivne spravat v time www.system p| us.sk
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Teambuildingy

Golf spojeny so skolenim

Kontakt

Mgr. Juraj Kvas
+421 905 947 703

www.systemplus.sk jurajkvas1@gmail.com



